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Shaklee - Independent Distributor
1490 Bat Roost Rd
Manchester, Ohio 45144
937-779-0046

Get Your Shaklee Products Go Here:

http://www.shaklee.net/mimc/

Introducing Shakleebaby™ and Shakleekids™

Shakleebab

Always safe., Always gentle. Always

Introducing Shakleebaby™ - Always Safe. Always Gentle. Always Healthy.
Open Order 5/1

Babies are the most precious gifts in the world. Keep yours happy and healthy with
Shakleebaby. Safe, pure, and natural, our pediatrician tested baby care products are
formulated to keep your little one's bottoms soft, itty-bitty toes clean, and growing
body healthy.
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Clean, fresh baby. This extra gentle wash is made with organic
chamomile and lavender, pH balanced and sensitivity tested to
shower even the most tender skin with love. 99% Natural; 76%
Organic.

#30108 http://www.shaklee.net/mimc/

So soft. Organic sunflower seed oil and shea butter moisturize,
and organic chamomile and lavender soothe. 99% Natural; 87%
Organic.

#30106 http://www.shaklee.net/mimc/

Naturally soothing. Zinc Oxide protects baby's delicate skin
from wetness, keeping skin healthy and dry, and helps heal
diaper rash. Organic and natural oils keep skin hydrated and
smooth while chamomile, aloe, and calendula extracts soothe.
99% Natural. 78% Organic.

#30109 http://www.shaklee.net/mimc/

Perfect for massaging baby or moisturizing after a bath. With
organic sunflower oil, lavender, and chamomile to moisturize
and smooth. 99% Natural, 99% Organic.

#30107 http://www.shaklee.net/mimc/




Multivitamin & Multimineral Powder

One of the most comprehensive infant-toddler supplements
available, it contains prebiotics to help promote a healthy
immune system and bundles of vitamin D to support strong
bones and teeth. Star-K Certified. *

#20057 http://www.shaklee.net/mimc/

* These statements have not been evaluated by the Food and Drug Administration. These
products are not intended to diagnose, treat, cure, or prevent any disease.
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" Shakleekid

Supersmart. Supersafe. Supernutrit
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Introducing Shakleekids™ - Supersmart. Supersafe. Supernutritious.
Open Order 5/1

Behold the powers of Shakleekids Mighty Smart and Incredivites! These dietary
supplements are made with supersafe ingredients that bring out the best in Kids, like
rad vision, smart noggins, and a rockin immune system. *

Incredivites™

; A Shakleekids Incredivites is the first kids chewable
multivitamin in the U.S. with lactoferrin, a protein that helps
busy bodies' immune systems stay supercharged. Packed with
23 essential nutrients, it's one of the most comprehensive
supplements available - with 600IU of vitamin D to support
strong bones and teeth, and 100% of the daily value for
vitamins C and E per serving. *

#20002 http://www.shaklee.net/mimc/




Note: Vita-Lea® Ocean Wonders™ will continue to be available.

Mighty Smart™

Shakleekids Mighty Smart is scientifically formulated with a
power-packed blast of ultra-pure DHA. Essential for early
brain development, this omega-3 fatty acid has been shown to
support mighty memory, mad concentration, and fierce mind
skills. Star-K Certified.

MIGHTY SMART

#20058 http://www.shaklee.net/mimc/




Programa de Entrenamiento

EL PRIMER PASO

Una guia préctica, sencilla y sistematica
para tomar el primer paso en el
desarrollo de tu negocio Shaklee.




Tu equipo Shaklee

iFelicitaciones!

Apreciamos la inversion que has hecho en tu negocio Shaklee y, por lo tanto, queremos asegurarnos de que estas
informado de los muchos recursos de apoyo que tienes a tu disposicién.

Tu mejor recurso para recibir apoyo y entrenamiento inmediato es tu patrocinador y tus Lideres de Negocios en linea
ascendente, que te pueden ayudar a establecer tus metas, evaluar tu Plan de Accién y ponerte en contacto con otras
personas que también estdn empezando su negocio Shaklee para que se apoyen y se motiven mutuamente.

No. de identificacién del Miembro: Has establecido tu negocio para tu
Contrasefa: propio beneficio, pero no estas solo:
cuentas con todo nuestro respaldo.

Patrocinador:

Te has comprometido a crear tu
Teléfono: propio Negocio Mundial para la
E-mail: Salud y el Bienestar con Shaklee.




Bienvenido a la Familia Shaklee

Estimado Nuevo Distribuidor de Shaklee,
iBienvenido a la familia Shaklee!

iFelicitaciones! Te has incorporado a la empresa perfecta, jen el momento
perfecto! Ofrecemos los productos de mas alta calidad del mercado, con
ingredientes puros y potentes que han sido ampliamente investigados. Esto
significa que Shaklee esté en la posicion perfecta para sacar partido del explosivo
crecimiento en la industria de la salud y el bienestar, que se espera crecera a
mas de un billén de dolares en los proximos diez anos. Al unirte hoy a Shaklee,
te has unido a una compania con medio siglo de excelencia, integridad y
estabilidad, y con un increible potencial para el crecimiento global futuro.

Se trata de salud, oportunidad, y un mundo mejor para todos. Nuestro modelo
de negocio de Mercadeo Social™ fue desarrollado para que puedas apalancar tus
redes sociales para mejorar la vida de todos, y recibir recompensas al hacerlo.

Nos alegramos muchisimo de que hayas seleccionado a Shaklee como el
vehiculo para crear una vida mas saludable (y con més riqueza) y queremos
que recibas de inmediato una recompensa por tu inversion.

Empieza con el Plan de Accién vy preparate para lanzarte a todo un nuevo
mundo de oportunidad, libertad y recompensas. Te felicitamos por tu decisiéon
de unirte a una apasionante industria en crecimiento, dentro de la cual

podréas lograr libertad financiera ayudando a otras personas a vivir mejor.

Para nosotros es un honor ser tus socios; aguardamos con impaciencia la
oportunidad de ayudarte a lograr la vida que has estado sohando.

oo L

Roger Barnett,
Presidente y Director Ejecutivo, Shaklee Corporation

&7 Shaklee
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Contacta a tu equipo Shaklee

Preguntas sobre Shaklee o sobre como expandir tu negocio:
Comunicate con tu patrocinador o Lider de Negocios en linea ascendente:

Preguntas sobre bonos y programas para expandir tu negocio, o sobre
como administrar tu negocio Shaklee en linea:

Llama a Apoyo al Campo de Venta de Shaklee/Apoyo de Internet

1.925.734.3636

Lunes - Viernes, 6 a.m.-5 p.m. Hora del Pacifico

Para pedir productos Shaklee o comunicarte con Servicio al Cliente:
Llama al 1.800.SHAKLEE (1.800.742.5533)
Lunes - Viernes, 6 a.m.—7 p.m. Hora del Pacifico

Para hacer pedidos en linea, leer las ultimas noticias de Shaklee,

administrar tu negocio en linea:
Visita MyShaklee.com

Apoyo por email sobre pedidos de productos, preguntas de negocios,

soporte de Internet y preguntas sobre los productos:

Visita MyShaklee.com, haz clic sobre la lenglieta Support, luego haz clic sobre Ask a
Question. Encuentra Answers. Ingresa una palabra clave para ubicar tu respuesta. Si no
encuentras ninguna respuesta, haz clic sobre Ask a Question.

Elije la mejor categoria para tu pregunta y envia. Recibirds una confirmacién de recibo de
tu e-mail en cuestién de minutos, y una respuesta dentro de las 72 horas.

&7 Shaklee
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Programa de Entrenamiento de Shaklee El Primer Paso
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&7 Shaklee
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Introduccion

Introduccidén al Programa de Entrenamiento ElI Primer Paso

Como empezar

iHas tomado una excelente decision! jEl futuro estéd esperandote y no tiene limites!
No olvides estos principios al desarrollar tu negocio:

Mantén las cosas simples.

El conocimiento se adquiere con la experiencia.

Nuestros productos son de la mas alta calidad y la demanda de ellos es alta.
Nuestro modelo de negocios ha demostrado tener éxito.

Nuestra industria esta creciendo explosivamente.

Tendras muchas herramientas de apoyo a tu disposicion.

Déjate entrenar.

iDiviértete!

Empezar un nuevo negocio no sélo requiere iniciativa y dinamismo; requiere también una actitud positiva
y el deseo de vivir mejor en el manana. Puedes contar con nuestro compromiso de que jharemos todo lo
posible para ayudarte a que esto se convierta en el mayor éxito de tu vida!

Presentacion del instructor y el aprendiz

Quisiéramos empezar presentandote a tu instructor. A esta persona le interesa personalmente que tu
logres el éxito. Es més: el éxito de todos es el interés de todos. Con Shaklee, tu estas en el negocio
para ti mismo, pero no por ti mismo. Nuestra filosofia de trabajo y cooperacién en equipo ha sido y serd
siempre la piedra angular que ha convertido a Shaklee en la empresa mas importante de la industria de la
salud y el bienestar y la industria del mercadeo en red en todo el mundo.

NOTA PARA EL INSTRUCTOR: Después de haber presentado al instructor, cada uno de los
Distribuidores presentes debe también presentarse.Haz una presentacion breve mencionando
rapidamente algo sobre tus antecedentes y sobre tus objetivos ahora que te has incorporado a Shaklee.
Un minuto por persona sera suficiente.

Ahora que se han hecho las presentaciones, podemos empezar. Diviértete. Este es el principio de un
nuevo negocio, excelentes relaciones, jy quizas cambios impresionantes en tu vidal

&7 Shaklee
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¢Qué se necesita?

:Qué necesitas? Preparate a ti mismo para el éxito

El éxito de tu negocio Shaklee no depende de tu talento, capacidades o estudios realizados. Depende mucho
més de tu persistencia, compromiso y deseo de crear un mejor manana para ti y tu familia. En este programa
de entrenamiento El Primer Paso aprenderas «lo que tienes qué hacer»; no obstante, es muy importante que
empecemos con los aspectos basicos de «lo que se necesita» para desarrollar un negocio Shaklee exitoso.

iLa persistencia da resultado!

e Tu estds CREANDO tu propia HISTORIA. Todo lo que te sucede, lo BUENO y lo MALQO,
ipuede ayudarte!

* Trata de ver TU META desde el PRINCIPIO. (Sé una persona con VISION DE FUTURO.)
e jOjo con tu ACTITUD! jSélo tu puedes controlarla! jEstas a sélo 6 pulgadas de lograr el éxito!
(jNos referimos a las 6 pulgadas de distancia entre tus orejas!)

La actitud es todo
iPreguntale a un COORDINADOR MAESTRO SHAKLEE!

Alo largo de este manual de entrenamiento El Primer Paso encontraras varios «Consejos de los
Maestros». Estas ideas para desarrollar negocios han sido concebidas por aquellos que han logrado
crear ingresos residuales y salud gracias a la Oportunidad Shaklee. Se trata de sugerencias muy
sencillas que han surgido de la experiencia, para ayudarte a lograr tus metas y tus suefos. j{Nada es
més evidente en un Coordinador Maestro de Shaklee que una actitud positiva!

¢El vaso esta medio vacio o medio lleno?
iDECIDELO TU!

&7 Shaklee
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¢Qué se necesita?

Eleva el nivel de tu conviccion

La mayoria de los negocios exitosos tienen una cosa en comun: la CONVICCION invariable de estar

haciendo algo correcto, bueno y que tiene mérito.

La industria de la salud y el bienestar
e Una industria de crecimiento explosivo; se calcula que llegara a un billéon de doélares
e 78 millones de «baby boomers» estan impulsando el crecimiento de la industria
e E| cuidado de la salud estd cambiando del tratamiento a la prevencién

El deseo de ser propietario de tu propio negocio (basado en casa)
e Controlar tu propio horario, ser tu propio jefe, tener libertad
¢ Es tan simple como la publicidad de boca en boca

La compania perfecta
e Un historial de éxito inigualable durante 50 anos
e Una infraestructura y un equipo administrativo para apoyar un crecimiento explosivo

Los productos perfectos
¢ Rendimiento comprobado con millones de usuarios satisfechos
e Un compromiso inquebrantable con la calidad y la Diferencia Shaklee
® |os consumidores cuentan con una garantia de devolucién del 100% de su dinero

El momento perfecto
e Aprovecha al maximo el crecimiento actual de la industria
e Una expansioén planificada para entre 5y 50 paises en todo el mundo

SHAKLEE

e TU puedes marcar la diferencia. La Unica manera de tener éxito en Shaklee
jes ayudando a otras personas a vivir vidas mas saludables y con mas dinero!

iConfia en ti mismo!

6
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¢Qué se necesita?

3 Pasos para aumentar tu conviccion

A. Prueba los productos
Sélo cuando tu pruebes personalmente la potencia de los productos Shaklee podras entender
completamente el potencial ilimitado de un negocio Shaklee. Comprométete con utilizar los productos
constantemente durante 30 dias! Te convertiras en tu mejor testimonio.

e Programa de nutricion personal

e Reemplaza tus productos de cuidado personal con productos Shaklee

e Reemplaza tus productos de cuidado del hogar con productos Shaklee

e Adquiere BestWater® y AirSource® para tu hogar

B. Conéctate al sistema
Al utilizar la eficaz estructura de apoyo de Shaklee, tU crearads el medio necesario para lograr el éxito. Has
establecido tu negocio para tu propio beneficio, pero no estas solo: cuentas con todo nuestro respaldo.
Toma un momento para explorar todas las herramientas que te brinda Shaklee.

e Pide tus tarjetas de visita

e Configura tu Sitio Web Personal

¢ Ve los diversos DVDs y CDs de Shaklee

¢ Escucha las llamadas en conferencia

e Universidad Shaklee y Entrenamiento Excite

¢ «Reflexiones sobre una filosofia»

C. jActua hoy mismo!

Sigue el Plan de Accidon como una simple guia para desarrollar ingresos residuales a largo plazo mediante
un negocio con Shaklee. jActla, mantente comprometido y nunca te des por vencido! jTe espera un
éxito sin limites!

La creacion de tu futuro comienza con el préximo paso
iFelicitaciones! Ahora que te has comprometido con los pasos A, B y C, continuemos con el

Plan de Accion.

-
=)
er‘.‘h En la Universidad Shaklee: Productos Shaklee

AGARLER UNTVERS 171
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Plan de Accion Paso 1

Qué debes hacer: Desarrolla tu Plan de Accion

Paso 1 Identifica tus suenos

«Tu vida futura serd exactamente lo que decidas hacer de ella».
—Dr. Forrest C. Shaklee

Es un paso mégico. Entre mas pienses en los MOTIVOS por los que te
incorporaste a Shaklee, mas posibilidades tendras de alcanzar tus deseos.
Podras lograr cualquier objetivo si tienes MOTIVOS poderosos.

Paso de accion »

Busca un momento en el que no serds interrumpido, saca tu boligrafo favorito y piensa en las preguntas
planteadas en la pagina opuesta. Usa este ejercicio para identificar tus MOTIVOS. Recuerda: Entre mas
vivas y especificas sean tus respuestas, mas posibilidades tendras de alcanzarlas. ; Cémo te gustaria que
fuese tu vida dentro de un ano, dentro de cinco, dentro de diez?

Libertad para sonar
La mayoria de la gente anhela realizar sus suenos. Quiere ser libre no sélo para ganar dinero sino para
crear su vida. Tener la libertad que brinda la independencia financiera.

Consejos de los Maestros

Ideas de Coordinadores Maestros para desarrollar tu negocio

e Piensa a largo plazo. ; Como imaginas tu vida e Visita una casa en venta muy por encima del

dentro de 5, 10 6 20 afnos? precio que puedes pagar.

* |magina el éxito que tendras, y sabe que e ilmagina suenos imposibles de lograr con
cuentas con la ayuda para lograrlo. tus posibilidades actuales!

e ;Cuantas horas por semana estas dispuesto  ® Establece metas faciles, que seran peldanos
a dedicar? para alcanzar tus suenos.

e Prepara un cronograma de plazos para todos  ® Hazle preguntas a TODAS las personas que
tus suenos. Habras creado asf un conjunto conozcas.
de metas. o Baeuele,

e Escribe tus suenos en un tablero o libro, y Tus MOTIVOS son mas importantes que tus
obsérvalo todos los dias. METODOS.

® Ve y prueba un carro nuevo para el que
todavia no tienes suficiente dinero!

Identifica las cosas que no deseas.
_ . e ;Cuanto te gustaria ganar mensualmente?
* \e a una agencia de viajes y busca
informacién y precios sobre unas vacaciones ) : S
ipara las cuales todavia no tienes suficiente pasarias tu tiempo-
dinero! Las metas con impacto emocional te e ;Cuéles son tus deseos, y por qué?
mantendran motivado.

* Sino te hiciera falta el dinero, ¢dénde

&7 Shaklee
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Paso 1 Plan de Accidn

Identifica tus suenos

¢Qué cosas te encantaria tener, que no tienes en la actualidad?

Qué cosas necesita o desea tu familia que no tiene en la actualidad?
¢Un carro? ¢Un fondo para estudios universitarios? ¢ Unas vacaciones? ¢Un fondo para la jubilacion?

¢Cuénto dinero te gustaria ganar?
$ por mes
$ por ano

¢Cuéntas horas por semana estas dispuesto a invertir para lograr tu meta?
L] 1-5

L] 6-10

L] 11-20

L] Mas de 20

-:{-ﬂ -‘-\xﬁ
i‘ﬁli, En la Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Suena

AGARLER UNTVERS 171
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Plan de Accion Paso 2

Paso2 Comprométete

En este paso ingresas y experimentas todo lo que Shaklee ofrece. Dentro de poco estaras viviendo mas
saludablemente, lucirds mejor, te sentiras mas joven y estaras en proceso de crear también un buen
estado de salud financiero.

1. Compromeétete con tu salud personal con los productos Shaklee para la nutricion.
Siéntete mejor que nunca con este programa diario. Comprobado, natural y potente. No hay
mejor manera de empezar a sentir la Diferencia Shaklee.

2. Convierte tu casa en un hogar Shaklee. Sélo tienes que reemplazar los productos que
utilizas ahora para la nutricion, el cuidado personal y la limpieza del hogar con los productos
naturales, seguros y efectivos de Shaklee. (Ver paginas 12 y 13)

3. Establece tu negocio. Pide tus tarjetas de visita, permite que Shaklee configure tu propio sitio
Web.Ve los DVDs y familiarizate con todo lo que incluye tu Kit de Bienvenida

4. Marca tu calendario. Este es un buen momento para consultar la p. 34 y determinar
cémo puedes acomodar Shaklee a tu horario. Organiza tu Gran Apertura.

5. {HAZ TU PEDIDO HOY MISMO! Llena el formulario de pedidos por Internet o llama al 1.800.
SHAKLEE vy prepaérate a vivir al estilo Shaklee. Después de experimentar todos los beneficios
para la salud de los productos Shaklee, pronto querrds compartir tu bienestar con los demés.

Para pedir tus productos Shaklee

e Llama al 1.800.SHAKLEE

MY AT (lamada gratuita 1.800.742.5533)
6 a.m.—7 p.m. Hora del Pacifico

Sl up AutoShip nd Seve

SAutoship ¢ |ngresa en linea a MyShaklee.com
iy ' e AutoShip

El mejor método para disfrutar la conveniencia de recibir los productos
s Ta T Uy for Sanulblp , , o
= b e s b Shaklee en tu puerta jcada mes! jAdemas podras recibir un 10% de
N LA L bkt descuento en el precio de productos participantes (elegibles)!

&7 Shaklee
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Paso 2 Plan de Accion

Herramientas del negocio

|mian

| JOIN USE

=== == Obtén tu propio Sitio Web Personal (PWS) de Shaklee
e $29.95 el primer mes, $19.95 mensuales a partir del segundo mes (tres meses
gratis con la compra del GOLD Ambassador Mission PAK)

* Personaliza tu sitio Web

| wacowe sor__ e Sitio de ventas al detalle: MyShaklee.com/nombre-de-tu-sitio-Web
= == * Pedidos personales y administraciéon: MyShaklee.com/members — ingresa
' con tu contrasena
e Tu nueva direccién de e-mail de Shaklee: nombre-de-tu-sitio-Web@shaklee.net

e Tu numero de identificaciéon de Shaklee:

Irac iTrack

e Poderosa herramienta preparada y probada por los Lideres de Negocios
Shaklee para ayudarte a gestionar y construir tu negocio en linea

e Todos los Directores Shaklee y niveles ascendentes tienen acceso
automatico a iTrack para probarlo sin cargo por tiempo limitado. Para mas
detalles ingresa a MyShaklee.com y haz clic en la lengleta « My Business»

= shakiee
gl Tarjetas de visita
e * Haz tu pedido a partir de la seccién «Services» en MyShaklee.com

E M I TE EXCITE (Programa de entrenamiento para futuros Coordinadores Ejecutivos)
e Entrenamiento intensivo para todos los que desean obtener el rango de
Coordinador Ejecutivo, el primer paso de liderazgo importante en el camino
hacia Coordinador Maestro
¢ Dictado por Lideres de Negocios y Entrenadores de Campo Shaklee
e En un ambiente de clases, aprende como apalancar las nuevas herramientas y
tacticas de negocios para aumentar el crecimiento y eficiencia de tu negocio

Shaklee University
e Aprende de parte de los mejores Lideres de Negocios coémo establecer un
negocio Shaklee exitoso

e Escucha a los cientificos de Shaklee hablar sobre nuestros productos.
La Diferencia Shaklee asegura la pureza, potencia y el desempeno

e Escucha cémo puedes compartir los beneficios de todas las lineas de
productos Shaklee como Shaklee Vitalizer™, el Plan de pérdica de pulgadas
Cinch® Shaklee Get Clean®, y el Enfuselle® Skin Therapy System™

. e Conéctate a ShakleeUniversity.com

7R

f.'.‘ﬁ#ﬁl»;f En la Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Compromiso
.
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Plan de Accion Paso 2

;Por qué debes convertir tu casa en un hogar Shaklee?

iCONVERTIR TU CASA EN UN HOGAR SHAKLEE es el primer paso importante para la salud y bienestar
total de tu hogar, tu familia y tus mascotas!

CONVERTIR TU CASA EN UN HOGAR SHAKLEE significa comprometerte para reemplazar todos los
productos que utilizas actualmente en tu casa por productos SHAKLEE saludables, naturales, y que no
perjudican al medio ambiente.

:POR QUE debes CONVERTIR TU CASA en un HOGAR SHAKLEE?

e Es el primer paso para lograr el bienestar total. Todos conocemos los efectos nocivos de las
sustancias quimicas y contaminantes en nuestra salud y la salud de nuestros ninos y mascotas.
Al convertir tu casa en un HOGAR SHAKLEE, mejorarads espectacularmente el ambiente de tu
casa.

e Al utilizar productos SHAKLEE aumentara tu CONVICCION, CONFIANZA Y SEGURIDAD en
SHAKLEE. jNo es posible desarrollar un negocio exitoso si no tenemos una CONFIANZA total
en SHAKLEE!

e Es un buen negocio. Ahora que eres dueno de un negocio SHAKLEE, ;por qué habrias de
continuar comprando productos de los competidores? Ya que tienes que comprar de todas
maneras estos articulos (articulos para la limpieza del hogar, el cuidado de la piel, la nutricion,
cosméticos, etc.), ;/por qué no te los compras a ti mismo?

e Convertir tu casa en un hogar Shaklee te ayudara a APRENDER mas acerca de los productos
SHAKLEE. Entre mas productos utilices y conozcas, mas experiencia adquirirds con SHAKLEE.

e Por Ultimo: para tener éxito, debes jLIDERAR CON TU EJEMPLQO! Tu equipo haré lo que tu
haces, no lo que tu dices. jConviértete en tu mejor cliente!

&7 Shaklee

12 PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO EL PRIMER PASO Creating Healthier Lives



Paso 2 Plan de Accion

Como convertir tu casa en un hogar SHAKLEE

Empieza haciendo esto en tu casa, y ayuda a tus amigos y socios de negocios a hacer lo mismo.

Haz lo siguiente:

Despeja la mesa de la cocina o del comedor, trae a tu familia o a las personas que
viven contigo, y preparense para divertirse.

Vayan cuarto por cuarto por toda la casa mirando en todos los gabinetes, duchas y
tinas, recogiendo todos los productos de limpieza.

(limpiador de vidrios, productos para lustrar, limpiadores, detergente para vajillas y
para ropa, blanqueador, etc.)

y todos los productos para el cuidado personal.
(champu, acondicionador, desodorante, productos para el cuidado de la piel y
cosméticos)

y todos los productos para la nutricién.
(vitaminas, tentempiés, bebidas para perder peso, barras de proteina)

Pongan todos estos productos en la mesa de la cocina, y obsérvenlos. Son
articulos que tu compras de todos modos, asi que jpor qué no te los compras
a TI MISMO? Hojeen ahora el Catalogo Shaklee, visiten MyShaklee.com y
REEMPLACEN todos los productos reunidos en la mesa de la cocina con
productos SHAKLEE.

Ahora pueden tirar a la basura los demaés productos, o regalenlos a una instituciéon
caritativa.

Cémo crear una casa totalmente sana

i Te sentiras mejor!

Seamos realistas. Resulta [6gico que tu seas tu propio cliente y consumas tus propios productos.
Es ademés la mejor manera de informarte sobre la calidad de los productos de Shaklee, jdando tu
mismo el mejor testimonio!

(6N

. :',..u.l 1 UNIVERS )
——ry,
Sl

En la Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Comprométete
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Plan de Accion Paso 3

Paso 3 Prepara una lista de posibles socios

Piensa en todas las personas que conoces. Ahora piensa en todas las personas que ELLOS conocen.
Continlia pensando asi y veras que tu lista de posibles socios practicamente no tiene limites. Empieza
a escribir los nombres, con el objetivo de establecer una lista de al menos 100 personas. No juzgues de
antemano a nadie, simplemente ponlos en la lista.

Estudia la lista e identifica a aquellas personas mas interesadas. A la gente le interesan los beneficios
para la salud, los ingresos adicionales, y decidir como emplean su tiempo. Shaklee les brindard a muchas
personas la respuesta que han estado buscando.

Paso de accién »
Empieza pensando rapidamente en 20 personas que conozcas. Escribe sus nombres y nimeros de
teléfono en los espacios provistos.

Consejos de los Maestros

Ideas de Coordinadores Maestros para desarrollar tu negocio

e Pon en tu lista inicial a todas las personas e ;Con quién te gustaria asociarte?

gue conoces. e ;Conoces a alguien que sea muy influyente?

e Si editas tu lista, estaras poniéndole limites a

. e iA quién admiras?
tu exito. .
, L e /A quién conoces?
e Las personas que tu crees que participaran,

no lo haran. * ;A quién quieres ayudar?

* |as que creas que no participaran, lo haran. * ¢Aquién le gustaria ser un padre o una
L : madre que permanece en el hogar?
e Continva anadiendo nombres a tu lista. L
o e ;Quién piensa como un emprendedor de
e Utiliza todos tus trucos personales para

. . negocios?
recordar, por ejemplo: listas de grupos, y ) }
clubes amigos Y% parientesl L4 dA quien le gUStana tener INgresos
adicionales?

e |leva lapiz y papel siempre contigo. y ) _
_ _ e /A quién le gustaria gozar mejor de su salud?
® Incluye en la lista a personas que siempre

estan ocupadas: es el tipo de persona que * ¢Quién cumple siempre sus promesas?
logra terminar las cosas. » ;Con quién te gustaria pasar tu tiempo?

¢ Pide siempre referencias.

14
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Paso 3 Plan de Accion

;A quién conozco?

Familia directa y otros familiares

jFelicitaciones!

Has comenzado a crear tu propia lista de las personas a las que puedes ayudar. Piensa ahora cémo

te gustaria ensenarles todo acerca de Shaklee. Se puede hablar de Shaklee de muchas maneras.
Simplemente selecciona aquella con la que te sientes mas cémodo, y que se adapta mejor a cada uno de

los posibles socios. A medida que vayas adquiriendo experiencia te sentiras mas seguro al seleccionar el
_._método adecuado para cada persona.

[ RECIAL Enla Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Prepara Listas
TR
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Plan de Accion Paso 4

Paso 4 Invita a posibles socios a aprender mas sobre Shaklee

En este paso para lograr el éxito tendras dos aliados importantes: tu entusiasmo y tu patrocinador. Prepara
las invitaciones con alegria y haz arreglos para que tu patrocinador participe en tus primeras presentaciones.

Paso de accion 1 »

Revisa tu lista de posibles socios (de la pagina anterior) y selecciona los nombres de las cinco personas
que tu crees sentirdn mas interés en asociarse contigo en tu negocio Shaklee. Escribe a continuacion sus
nombres, datos de contacto y el método seleccionado para compartir con ellos.

(En el paso 5 encontraras una explicacion de estos métodos de presentacion).

Paso de accion 2 »

Si te parece bien, utiliza los didlogos que se sugieren en la pagina siguiente; si no es asi, escribe tus
propios didlogos. Sé entusiasta; diviértete con esta tarea. Y recuerda: Lo Unico que quieres es hacer una
cita. Espera hasta la cita para «compartir» Shaklee.

Los cinco posibles socios mas prometedores

Nombre : Teléfono : E-mail . Fecha de la cita

[ Individual |:| Presentacion/Internet |:| Teleconferencia |:| Reunion publica |:| Reunion en casa éDPresentacién en DVD

Nombre § Teléfono : E-mail : Fecha de la cita

L individual D Presentacion/Internet D Teleconferencia D Reunion publica D Reunién en casa gDPresentacién en DVD

Nombre : Teléfono : E-mail :  Fecha de la cita

[ individual D Presentacion/Internet D Teleconferencia L] Reunién publica D Reunion en casa gDPresentacién en DVD

Nombre : Teléfono : E-mail : Fecha de la cita

[ individual D Presentacion/Internet D Teleconferencia D Reunion publica D Reunion en casa gDPresentacién en DVD

Nombre Teléfono E-mail :  Fecha de la cita

[ individual D Presentacién/Internet D Teleconferencia [ Reunisn publica D Reunion en casa D Presentacién en DVD
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Paso 4

Plan de Accion

Ejemplos de didlogos

No olvides que tu objetivo es encontrar personas para quienes seria indicado hacer esto ahora. Estos son
algunos ejemplos de didlogos que puedes utilizar hasta que desarrolles tus propios dialogos.

Dialogo 1
“Hola, estoy muy entusiasmado con un negocio que recién he comenzado y me encantaria
conocer tu opinion. ;Nos podriamos reunir el lunes o quizas el miércoles?

Dialogo 2

«Hola, ;como estas? ;Podemos hablar un momento? Te llamo para hablarte de algo que
quizas te interese. Hace unos meses empecé a utilizar los productos naturales de Shaklee,
y me siento como una nueva persona.. Me he entusiasmado mucho con estos productos y
quiero hablarles a los demas sobre ellos. Lo que quiero es simplemente ayudar a los demas
para que se sientan tan bien como yo me siento. oy a trabajar desde casa, con horarios
flexibles. »

«Me encantaria fijar una hora para que nos veamos y hablemos sobre esto. Ha sido como
una bendicion para mi. Sélo quiero contarselo a otras personas. ¢ Te parece bien si nos
vemos el proximo martes o jueves? jEn la manana o en la tarde? Hay un café cerca de tu
casa, ¢verdad?»

Dialogo 3

«Queria contarte algo: creo que eres exactamente el tipo de persona que busco para mi
negocio. Te voy a preguntar algo. ;/Has pensado alguna vez en lanzar tu propio negocio?
¢Me permites explicarte, para ver si te interesa o si le interesa a alguien que tu conoces?
iMuy bien! Me alegra mucho que nos veamos. jHasta entonces!»

TLCIIOTIoE

(6N

. :',..u.l 1 UNIVERS )
Ty

i

Claves de un didlogo exitoso

® Pregunta siempre: «¢Tienes tiempo ahora?»

e Comparte y transfiere tu entusiasmo

e Atrae, involucra y elogia al posible socio («Pensé en ti porque...»)

e Ofrece la posibilidad de declinar («Quizas no sea para ti, pero quizas conoces a alguien que...»)
e Indica por qué llamaste («Para reunirnos, para enviar un DVD...»)

En la Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Invita

&7 Shaklee
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Plan de Accion Paso 5

Paso5 Comparte Shaklee (presenta el panorama completo)

Sin duda, la manera mas efectiva de realizar este paso es con la ayuda y participacién de tu
patrocinador. Pidele que te ayude en tus primeras presentaciones. jEn poco tiempo ya no
sera un problema hacerlas solo!

Shaklee cuenta con una gama completa de herramientas de apoyo que son faciles de usar.
Las hemos desarrollado para que tU puedas compartir Shaklee dondequiera que vayas, con
grupos grandes o pequenos, empleando técnicas de alta o baja tecnologia. Estas herramientas
facilitan tu trabajo: son el mensaje. Tu eres sélo el mensajero.

Familiarizate con los diversos métodos para compartir tu historia, y no olvides pedirle ayuda
a tu patrocinador.

Métodos para compartir Shaklee

e |ndividual: Como su nombre implica, es una reunion entre tU y el posible socio.
Podras realizarla en muchos lugares. Podria ser en la biblioteca o en algun café local.
Como herramienta de presentacién podras utilizar el folleto «Unete a Nosotros» o
la Presentacion sobre la Oportunidad, lista para mostrar, que aparece en la secciéon
«Compartiendo Shaklee».

e Reunion en casa: ldeal para cinco o seis posibles socios.

e Reunion publica: Ideal para grupos grandes. Con frecuencia se realiza en hoteles.
Puede incluir a varias organizaciones.

e Teleconferencia: Ideal para posibles socios que estan lejos.

e Presentacion por Internet: Muy util para que los posibles socios locales o que estan
lejos vean y escuchen todo sobre Shaklee.

e Presentacion por DVD: Un método sencillo para contar la historia de Shaklee con
mucha energia e impacto.

e Brindar un panorama completo: Asegurate de incluir tu historia en tres minutos, la
compania, la visién de Roger, las lineas de productos, las ganancias posibles y los
siguientes pasos.

&7 Shaklee
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Paso 5 Plan de Accion

Consejos de los Maestros

Ideas de Coordinadores Maestros para desarrollar tu negocio

* Menciona la aprobacion de terceros (no sélo e Establece o refuerza tus relaciones.

la tuya). e Pon énfasis en que Shaklee es un negocio
e Ensena las cosas, no trates sélo de vender. orientado a las personas.
e Utiliza TODAS las herramientas a tu disposicién. ¢ Asiste a todos los eventos publicos para
M b cosss SRELES. generar mas credibilidad.
e Es necesario que todo lo que tu haces jse
pueda DUPLICAR! Presentaciones de negocio grandes abiertas

* S¢ breve y haz una presentacion atractiva. al publico:

e Coloca menos sillas que las que se

¢ No intentes convencer a nadie de que tienes .
necesitan.

que hacer esto.

o MiensTae heieiks o G e Sé puntual: empieza y acaba a tiempo.

e Enfocate en las necesidades y deseos del * Duracién méaxima de 45 a 50 minutos.

que escucha. * Mantén las cosas SIMPLES.
* Sé breve. e \/istete para atraer el éxito.
* Menciona lo que Shaklee significa para ti. * Todos los lideres deben compartir los costos.

e
£ )
Lm L Enla Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Comparte
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Plan de Accion

Paso 6

Paso 6

Patrocina a nuevos socios de Shaklee

Con este paso estarads ayudando a tus nuevos socios de negocios a que tomen exactamente los mismos
pasos que tu tomaste cuando empezaste a desarrollar tu negocio Shaklee.

Paso de accion 1 »

Invitalos a incorporarse a Shaklee. Ayudalos a rellenar el Formulario de Solicitud de Membresia Shaklee
y a pedir su propio Kit de Bienvenida para Distribuidores.

Paso de accion 2 »

Ayuda a tus posibles clientes a identificar sus suefnos y haz un compromiso con ellos. Haz un
compromiso con tus suenos y pide un AutoShip por un minimo de 100 PV.

Paso de accion 3 »

Explicales paso a paso el Kit de Bienvenida de Shaklee, la Universidad Shaklee y El Primer Paso. Ayuda a

tus nuevos socios a escribir sus propios planes.

Paso de accion 4 »

Alcanza tus objetivos. Construye tu organizacion, conversa con 5 personas todos los dias y patrocina al
menos 5 Embajadores GOLD todos los meses. Después de patrocinar a 10 nuevas personas descubriras
que varias de ellas podrian estar muy interesadas en aprender como desarrollar su propio negocio
Shaklee. Luego, trabaja con estas personas; pronto estards en camino, jy avanzaras rapidamente!

Consejos de los Maestros

Ideas de Coordinadores Maestros para desarrollar tu negocio

* Mantente en contacto.
e Diles que su éxito es importante para ti.
* Inscribelos en AutoShip.

* Realiza los trémites de una vez: inscribelos
en Internet.

e Después de la presentacion pregunta: «En
una escala de 1 a 10 (10 significa que tu
estas entusiasmado v listo para arrancar),
¢qué puntuacion te darias?»

e Pide permiso para llamarlos regularmente.

e Debes estar preparado.

e Lidera con el Mission PAK

* Debes estar dispuesto a ayudar —SIEMPRE.

® «Yo daré dos pasos por cada paso tuyo, pero
tU debes dar el primero».

e Debes estar preparado para responder
preguntas.

e Debes estar dispuesto a ser dirigido

e Debes estar listo para pedir referencias a
aquellos que decidan que no van a participar.

e Haz referencia a los suenos de ELLOS.

e Ten confianza en el “regalo” que les estas
ofreciendo.

e Explica que ellos estan en el negocio PARA
si mismos, pero no POR si mismos.

e Prepara una historia relacionada con un
producto.

® Prepara una historia relacionada con
ingresos.

20 PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO EL PRIMER PASO
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Paso 6

Plan de Accion

SHAKLEE APPLICATION

PLEASE PRINT CLEARLY. ALL SIGNATURES IN INK.

CHECK ONE: I:Ilﬂrlhutotslll For those who wish to sell Shaklee products and eam bonuses O JETEETIRTETNNIE For those wha wish to purchase Shaklee products at o discount

Language Preference:
-u‘{Engish O Spanish  C Chinese O Chinese American

"1 Check here if you have applied by phone. SHAKLEE D 7 YOU RECEIVED

FOR OFFICE USE ONLY

APPLICANT INFORMATION

S M, I, 7T ¥ . | T, 0, A A - | A

MNAME (Last) (First) (ML)
1 | | | | | 1 | | | | | 1 | ]

SPOUSE NAME IF APPLICABLE (Lost) [First) (M)
[+ 2 3,4 A N Y L S 7 ! 1 I I 1 ! I |
STREET ADDRESS (include apartment number, if applicable)
LA N, Y T, 0 W N ! L e Al 2 3 4 5|
CITY /| TOWN COUNTY STATE ZIP CODE
000-00-0000 |s 5 s 15 5,5 |5 5 5 5|

SSN OR ITIN (required for Distributorship) OR DRIVER'S LIC# OR STATE ID CARD # (may be used for

o

o)

PHONE NUMBER (with Area Code)

J.SM/'Z‘A @emai/ cCom

SPOUSE'S DRIVER'S LIC. #, STATE ID CARD #, 55N, OR ITIN

EMAIL ADDRESS (Distributors: email address required for occess to business
building informationftools ) Fill in email oddress (o occess Member Center for free.

SPONSOR INFORMATION

CLl30320 |s /s 5|5 5 5 5,5 5 5|
SPONSOR'S ID# (Sponsor must have S5N or ITIN on file with Shaklee) PHOMNE NUMBER, (with Area Code)
Doe Jane A s
" I_ " Fir: ML)
SPONSOR'S NAME (Lost) (First) - (M) Doe, Jokrn, 7
OI-01-0% ALTERNATE SPONSOR ID# © Ship Kit to Sponsor
SPONSOR'S SIGNATURE (IN INK) DATE ) Spansor has provided the new Distributor with a copy of the P&A
PLEASE CHECK HOW YOU WOULD LIKE TO JOIN
ITEM CODE qry. PRODUCT DESCRIPTION PRICE
O ]
. )
|
| I— R
Notas

En la Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Patrocina
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Plan de Accion

Paso 7

Paso 7 Entrena a otros, ayudalos y expande tu negocio

TU te has convertido en un poderoso ejemplo personal de los motivos y el método para afiliarse a
Shaklee. Comparte tu historia con las personas de tu lista y ayludalas a entender que con Shaklee tu
vives ahora un estilo de vida mejor y mas sano. Asegurate de describir los fabulosos productos y
beneficios de Shaklee, de los que tu disfrutas ahora. Ayldalas entonces a pensar en sus deseos
sonados, a fijar sus propios objetivos y a empezar ellas mismas con Shaklee. En poco tiempo todos
estaran disfrutando del estilo de vida de Shaklee, y mucho mas.

Por favor, no olvides que lo que impulsa tu negocio es desarrollar una organizacion ensefnando a los
demas a hacer lo mismo que tu haces, y a duplicarlo. Debes enfocar en esto tu tiempo y tu energia.

Felicitaciones y jBienvenidos a la familia Shaklee!

«Tu vida futura sera
exactamente lo que

—Forrest C. Shaklee

Dr. Forrest C. Shaklee, Fundador

Consejos de los Maestros

decidas hacer de ella».

Roger Barnett, Director Ejecutivo

Ideas de Coordinadores Maestros para desarrollar tu negocio

Debes estar disponible.

Utiliza el PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO
«EL PRIMER PASO» para generar un
mensaje consistente para toda tu
organizacion.

Ayudalos a identificar sus suenos.
Debes mantener las cosas SIMPLES.
Lidera dando el ejemplo.

Crea la sensacion de pertenecer a algo.

Asegurate de que entienden los requisitos
relacionados con el volumen.

Ayudalos a establecer un sistema sencillo de
contabilidad.

Preséntales otros recursos: sitios Web,
teleconferencia, reuniones.

e Pon énfasis en la Diferencia Shaklee

que distingue nuestros productos.

Guialos durante la configuracion de su
Sitio Web Personal.

Ayudalos a inscribirse en AutoShip.
Escucha.

Programa clases semanales de
entrenamiento.

Realiza seguimiento.
Mantente en contacto.

Enviales mensajes de correo electronico
con regularidad.

Comparte siempre e tu vision de futuro
con los demas.

22 PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO EL PRIMER PASO
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Paso 7 Plan de Accion

Tus primeros 30 dias hacia el éxito

Domingo : Lunes : Martes : Miércoles : Jueves : Viernes : Séabado

Hoy haré lo siguiente:

-
=)
VEETINL  £p g Universidad Shaklee: Entrenamiento El Primer Paso—Entrena
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i
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Plan de Emergencia

;Estas listo para ponerte en accion?

iMANTEN LAS COSAS SIMPLES!

e jBusca personas que deseen tener manana mas de lo que tienen hoy!
e Obtén clientes entre personas a las que no les interesa aun la oportunidad de obtener ganancias.

iDebemos estar preparados para explicarle a la gente de qué se trata!
Practica, practica, practica. La siguiente es una explicacion visual rédpida sobre la Oportunidad Shaklee.
Algunos la llaman el «Plan de Emergencia». Aprender a utilizarlo te ayudara a compartir el modelo de
negocios Shaklee con cualquier persona, en cualquier momento. jSélo se necesita un boligrafo!

Plan de emergencia

En una hoja de papel (o servilleta, mantel individual o el capé polvoriento del carro) dibuja un
circulo y escribe dentro las palabras «otras companias». Explica que la gente ya estad gastando
cientos de millones de ddélares en productos para la salud y el bienestar. Dibuja una flecha grande
que cruce la pagina y explica que cada vez que ellos compran productos, la empresa que los
suministra gana dinero. Una porcion de ese dinero sirve para pagar gastos de fabricaciéon, ventas
al por mayor, almacenamiento, publicidad y ventas al por menor. Explica que esas otras companias
también deben pagar publicidad en masa con el fin de obtener mas clientes. Todo esto contrasta
con el modelo de negocios de Shaklee, que redirecciona nuestro presupuesto de «publicidad»
devolviéndolo a nosotros para ayudarnos a compartir la linea de productos de calidad Shaklee,
jponiéndote a ti en la linea directa de una industria de varios cientos de millones de délares!

La industria de la salud y el bienestar
iValorada entre $350 mil millones y 1 billén de ddlares
en los proximos 10 anos!

Otras companias

Venta al
por menor

Anunciantes Cliente

Shaklee es pionero en El Mercadeo Social™,
nuestro revolucionario modelo de negocios
que te recompensa por compartir una salud
mejor y un mejor ingreso con todas las
personas que conozcas, jaun en épocas de
incertidumbre econémical

&7 Shaklee
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Plan de Emergencia
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Plan de Compensacion

El Plan de Compensacion de Shaklee

«La escalera del éxito»

Estos son los ingresos promedio anuales de cada nivel de liderazgo en Shaklee.
Decide el nivel que deseas alcanzar, y toma el primer paso para lograr tus suenos.
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*La estructura de rangos mostrada arriba es nueva. El promedio de ingresos anuales por rango fue calculado
basado en el promedio mensual del formulario de impuestos 1099-MISC de todos los Lideres de Negocios
de Estados Unidos que hubieran calificado para el rango ese mes, y multiplicando esta cantidad por los
12 meses de 2007. Los resultados variaran dependiendo del esfuerzo realizado. Shaklee Corporation no
garantiza que se alcanzara un nivel especifico de ingresos.

El Principio del Mercadeo en Red:

Puedes ganar dinero por lo que haces,
pero te puedes hacer rico con lo que estableces.

&7 Shaklee
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Plan de Compensacion

El Programa de Embajadores GOLD

Global Conviértete Oportunidad Liderazgo Conviéer-  Desarrollo

en un Embajador Gana hasta $125 cada tete en lider y gana Desarrolla Lideres y

Global y aprovecha el vez que patrocines hasta $75 cada vez aumenta tu potencial

generoso programa personalmente a un que se patrocina a un de ganar bonos de

de compensaciones Embajador GOLD.* Embajador GOLD en inmediato mientras

Shaklee cualquier parte de tu desarrollas un ingreso
organizacion (jniveles residual a largo plazo.

ilimitados!).*

FASE 4
COORDINADOR

EJECUTIVO
(REQUERIDO)

FASE 1
GRUPO DE
DISTRIBUIDORES

FASE 3

COORDINADOR
(OPCIONAL)

FASE 2

DIRECTOR
(OPCIONAL)

Continta patrocinando
Embajadores GOLD
y desarrolla lideres

mientras ganas el
méximo en bonos

Para avanzar a la Fase 4:
Patrocina personalmente a
3 Embajadores GOLD
y ten ADEMAS un total
de 12 en tu grupo

Para avanzar a la Fase 3:
Patrocina personalmente a
3 Embajadores GOLD

y ten ADEMAS un total
de 9 en tu grupo
A 4

Para avanzar a la Fase 2:
Patrocina personalmente a
3 Embajadores GOLD
y ten ADEMAS un total
de 6 en tu grupo

(EOIOIOIOI0%o}

NIVELES
ILIMITADOS

b
<
m
-
m
(7}

=
-
|
>
o
[=]
(Xl

*Los pagos se hacen sobre las ventas de los productos Mission PAK

&7 Shaklee
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De uno en uno

Patrocinar a un Distribuidor mas de Primer Nivel y ensenarle a él o a ella a hacer lo
mismo puede tener un sorprendente efecto multiplicador en toda tu organizacion.

Al anadir sd6lo 1
y ensenarle a él o a ella a hacer lo mismo

3 > 4
x3 x4

9 16
X 3 X 4
27 - 64
X 3 X 4
81 >~ 256

...has anadido en realidad 175

&7 Shaklee

28 PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO EL PRIMER PASO Creating Healthier Lives



Plan de Compensacion

Explicacion de la estructura de precios

Volumen de compras (PV)—El Volumen de compras no es un precio. EI PV indica el niimero de
puntos ganados al comprar productos. El PV se utiliza como calificacion para recibir bonos por volumen.

Ejemplo:

NutriFeron® Descuento Precio PV
Precio al por menor sugerido (SRP) 0% $45.90 30.00

A medida que vas ascendiendo niveles en Shaklee, tendras
la oportunidad de recibir un descuento en cada producto;
sin embargo, el valor del PV se mantiene igual.

Volumen de Grupo Personal (PGV)—EI Volumen de Grupo Personal, es la suma de tu PV y
el PV de cada Distribuidor que tengas en linea descendente. Niveles ilimitados. No sélo incluye el PV de
los Distribuidores que tu hayas patrocinado personalmente, sino el de los Distribuidores que ellos hayan
patrocinado y asi sucesivamente. jHasta llegar al Lider de Negocios de Primer Nivel en cada rama de tu

organizacion!
Ejemplo:

TU tienes SEIS «ramas»

TuPV =110
Tu PGV = 3,000

5 () (3 @@ () (R) @

® () @) OO0 ® @@

&) TJOOO ® ®®
00 @® @
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Calculo de los Bonos*

Gana bonos sobre el Volumen de Grupo Personal (Pagado sobre el PGV)
Podras ganar hasta 34% sobre el total del Volumen de Grupo Personal de un nimero infinito de
niveles de su organizacion, basado en los productos que se compren cada mes calendario. Tu debes
personalmente contar con un minimo de 100 PV y un minimo de 250 PGV para tener derecho a recibir

este bono.

Tu PV Tu PGV Comisiones
BT S R S
....... Distrbuidor Star 100 : 250-499 i 4%
2 Distribuidores Ster 100 500-999 8% .
.. Asociado Star 100 . 1000-1999 2%
""""""" Director & 100 ¢ 20002499 i 6%
""""""""""""""""""""""""""" 100 i 2500-2999 i 20%%F
""""""""""""""""""""""""""" 100 i 3000-3999 i 24%rr
""""""""""""""""""""""""""" 100 4000-4999 i 98%rr
""""""""""""""""""""""""""" 100 5000-6999  :  30%%F
""""""""""""""""""""""""""" 100 i 7000-9999 i 32%%r
..................................................... 0. g 000 g 2

Para convertirse en DIRECTOR, un Distribuidor debe tener un total de 2000 PGV en un solo mes.

**Para ganar 20% o mas, la calificacién y pago se basa solo en la venta de productos Shaklee (no se
incluye Vivix).

GLOSARIO

Volumen Personal es el PV total de las compras personales de productos Shaklee en un mes
determinado, mas las transferencias recibidas y menos las transfe rencias que se hicieron.

Grupo Personal es el total de todas tus lineas descendentes, hasta llegar a los propios Lideres
de Negocios y sus respectivos Grupos Patrocinados, que se excluyen.

Volumen de Grupo Personal (PGV) es el total del Volumen de Compras de todos los miembros
de tu grupo (lo que excluye a los Lideres de Negocios).

*Excepto con Tru-Infinity™, el revolucionario Programa de Bonos que es un quinto modo de obtener
un pago de Shaklee sobre ventas de Vivix™. Un bono adicional llamado Tru-Infinity™ aplica a las ventas
de Vivix™. Visita ShakleeUniversity.com para saber mas sobre Vivix y Tru-Infinity.

&7 Shaklee
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Hoja de trabajo del Plan de Compensacion:
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